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@ LUBELSKA Polska Agencja
S0 FUNDACIA -
P88 ROZWOU Inwestycjii Handlu

Grupa PFR

»Biznes po brazylijsku: Jak wejS¢ na rynek Brazylii
i znalez¢ lokalnych partnerow”

termin: 23.09.2026r., online, godz 12.00 (czasu polskiego)

Prowadzgcy — Maciej Biesiada, Ekspert Polskiej Agencji Inwestycji i Handlu w Sao Paolo od lat
wspierajgcy polskie przedsigbiorstwa w nawigzywaniu relacji biznesowych z partnerami brazylijskimi

23.09.2026 r., online

12.00 Otwarcie spotkania
Marta Puczyk, Enterprise Europe Network, Lubelska Fundacja Rozwoju

Oferta sieci Enterprise Europe Network

12.10 — 14.00 Czes¢ pierwsza: Prezentacja nt. rynku brazylijskiego -
Maciej Biesiada, Ekspert PAIH, Sao Paolo

* Brazylia jako kierunek ekspansji — dlaczego warto si¢ nig zainteresowaé?
Najwazniejsze informacje o rynku, jego specyfice 1 mozliwosciach dla polskich
firm

* Czy Brazylia jest rynkiem dla mojej firmy?

Jak oceni¢ potencjat produktu lub ustugi

* Biznes w Brazylii — co ro6zni go od biznesu w Polsce?

Kultura biznesowa, sposob prowadzenia rozmoéw, budowanie zaufania

Czes¢ druga: Sesja pytan i odpowiedzi — najwazniejsza cze$¢ spotkania, podczas
ktorej uczestnicy beda mogli zada¢ pytania o konkretne branze, produkty, itp.

Przygotuj swoje pytanie! Jesli zastanawiasz sie, czy Twéj produkt ma szanse
w Brazylii, szukasz lokalnego partnera albo chcesz wiedzie¢, jak wyglada
Twoja branza na brazylijskim rynku — to wlasnie podczas Q&A bedzie
okazja, by zapytac o to ekspertow.

* Ktore branze majg dzi§ potencjal? Przeglad obszarow, w ktérych polskie
firmy moga szuka¢ mozliwosci wspotpracy

* Jak przygotowac firme¢ do wejscia na rynek brazylijski?

Od czego zaczac, co sprawdzi¢ przed pierwszym kontaktem z potencjalnymi
klientami lub partnerami i jakich btedow unikaé

Agenda spotkania 23.09.2026 r. | Enterprise Europe Network



